แบบทดสอบวิชาการขายการตลาด
1.  ข้อใดไม่ใช่บทบาทของการขายโดยตรง(ความเข้าใจ)

1.การชักจูงใจ
2.การช่วยเหลือ
3.การให้บริการ
4.การโฆษณา
5.การให้ความรู้
2. การขายเป็นหัวใจของกิจการเพราะเหตุใด(การวิเคราะห์)
1.ทำให้เกิดการผลิต
2.เพราะพนักงานขายมีมากกว่าพนักงานฝ่ายอื่น
3.เพราะงบประมาณการขายมีมากกว่างบฝ่ายอื่น
4.เพราะทำให้เกิดรายได้และผลกำไร
5.งานขายต้องใช้ความคิดมากกว่างานอื่น
3“รักจะเรียนวิชาการค้าขาย  อย่าปากร้ายพูดจาอัชฌาสัย  จึงซื้อง่ายขายดีมีกำไร  ด้วยเขาไม่เคืองจิตคิดระอา”คำกลอนดังกล่าวเกี่ยวข้องกับคุณสมบัติใดในการประกอบอาชีพขายด้านใด(การสังเคราะห์)

1.ความขยัน


         2.ความอดทน
3.ความซื่อสัตย์
4.ความมีระเบียบวินัย
5.ความสุภาพ
4.  กิจกรรมทางการตลาดที่ให้การสนับสนุนช่วยเหลือได้แก่กิจกรรมในข้อใด(ความรู้-ความจำ)

1.การเงิน  การประกันภัย
2.การซื้อ  การขาย
3.การขนส่ง  การโฆษณา
4.การขาย  การจัดมาตรฐาน
5การจัดมาตรฐานสินค้า  การตลาด
5.การผลิตสินค้าตามความถนัดของผู้ผลิตเพราะมีความต้องการสินค้าจำนวนมากเป็นแนวความคิด
      การตลาดแบบใด(ความรู้-ความจำ)

1.แนวคิดการตลาดเพื่อสังคม
2.แนวคิดที่ยึดการผลิตเป็นหลัก
3.แนวคิดที่ยึดสินค้าเป็นหลัก
4.แนวคิดที่ยึดการขายเป็นหลัก
5.แนวคิดที่ยึดการตลาดเป็นหลัก
6.ชาวอาชีวศึกษา ใช้กล่องบรรจุภัณฑ์ที่ทำจากกระดาษใช้แล้วเพื่อลดการใช้ทรัพยากรป่าไม้ของประเทศไทยเป็นแนวความคิดการตลาดแบบใด(การวิเคราะห์)

1.แนวคิดที่ยึดการผลิตเป็นหลัก
2.แนวคิดที่ยึดสินค้าเป็นหลัก
3.แนวคิดที่ยึดการขายเป็นหลัก
4.แนวคิดที่ยึดการตลาดเป็นหลัก
5.แนวคิดการตลาดเพื่อสังคม
7.ข้อใดกล่าวถูกต้องที่สุด(การวิเคราะห์)

1.การขายมีความสำคัญต่อทุกหน่วยงาน

2.การขายเป็นหน้าที่ของพนักงานขายเท่านั้น
3.งานวัฒนธรรมไม่ต้องใช้การขายในการเผยแพร่
4.การขายมีความสำคัญต่อกิจการที่หวังผลกำไรเท่านั้น
5.การขายมีความสำคัญต่อการค้าระหว่างประเทศมากกว่าในประเทศ
8.กิจกรรมในข้อใดเป็นงานขายปลีก(ความเข้าใจ)

1.งานขายแก่พ่อค้า
2.การขายแก่อุตสาหกรรม
3.การขายโดยตัวแทนผู้ผลิตให้แก่คนกลางรายอื่น
4.การขายโดยเครื่องจักรอัตโนมัติ
5.การขายระหว่างประเทศ
9.ระบบSelf-service เป็นร้านค้าประเภทใด(ความรู้-ความจำ)


          1.ร้าน M K


2.ร้าน Cosmetic


3.ร้าน Game Online


4.ร้าน7-11


5.ร้านShow Room

10.เพราะเหตุใดงานขายสินค้าที่สัมผัสไม่ได้(การประกันชีวิต)จึงขายยากกว่าสินค้าที่สัมผัสได้(การวิเคราะห์)

1.สินค้ามีราคาแพง
2.เป็นสินค้าไม่จำเป็น
3.ลูกค้าไม่มีโอกาสได้ทดลองใช้
4.พนักงานขายมีจำนวนน้อยราย
5.เป็นสินค้าใหม่ที่ลูกค้าไม่รู้จัก
11.  ลักษณะงานขายในข้อใดจัดเป็นพนักงานขายปลีก(การประเมินค่า)

1.วิศวกรขาย
2.พนักงานขายบุกเบิก
3.พนักงานขายตามเส้นทาง
4.พนักงานขายในบริการ
5.พนักงานขายในงานอุตสาหกรรม
12.ในการกำหนดลักษณะของงานขายปัจจัยหลัก คือ ข้อใด (ความเข้าใจ)

 1.ลักษณะของสินค้า

2.คุณสมบัติของพนักงานขาย

3.คู่แข่งขัน
4.นโยบายของกิจการ

         5.ลักษณะของลูกค้า
13.การพิจารณาลูกค้าจากสุขภาพและวัยวุฒิเป็นหลักในการพิจารณาเป็นการขายสินค้าชนิดใดมากที่สุด
(การวิเคราะห์)

1.การขายรถยนต์
2.การขายบ้านและที่ดิน
3.การขายอุปกรณ์ออกกำลังกาย
4.การขายโปรแกรมทัวร์เพื่อสุขภาพ
5.การขายบริการของโรงพยาบาลเอกชน
14.สินค้าจะไปถึงมือผู้บริโภคที่อยู่ห่างไกลซึ่งกระจายกันในแต่ละท้องถิ่นได้ จะต้องอาศัยกิจกรรมใด
ทางการตลาด     (ความเข้าใจ)

1.การขายสินค้าอย่างทั่วถึง

2.การสร้างจุดเด่นให้กับผลิตภัณฑ์

3.การสร้างตรายี่ห้อ
4.การส่งเสริมการขาย

5.การสร้างความแตกต่างให้กับผลิตภัณฑ์
15.ข้อใดกล่าวถูกต้อง(ความเข้าใจ)
1.งานขายเป็นการนำเสนอรูปแบบผลิตภัณฑ์ต่อกิจการ

2.งานขายเป็นส่วนหนึ่งของกิจกรรม การส่งเสริมการตลาด
3.งานขายเป็นงานที่จะต้องทำยอดขายให้ชนะเพื่อร่วมงาน
4.งานขายไม่จำเป็นต้องทำตามนโยบายของกิจการ
5.งานขายประกอบไปด้วยฝ่ายการตลาด และฝ่ายการเงิน
