แบบทดสอบวิชาการขายการตลาด
1.  ระบบช่องทางหรือลู่ทางการจัดจำหน่ายมักกล่าวถึงเรื่องอะไรบ้าง

ก. Channels of Distribution

ข. Customer Service


ค. Physical Distribution 


ง.ถูกทั้ง ก และ ค
2.  ช่องทางการจัดจำหน่ายสินค้าอุปโภค-บริโภคมักจัดจำหน่ายแบบใด

ก. Selective Distribution


ข. Intensisve Distribution


ค. Exclusive Distribution


ง.ถูกทั้ง ก และ ค
3.  การจัดจำหน่ายสินค้าที่มี Brand Loyalty มักจัดในรูปใด

ก. Selective Distribution


ข. Intensisve Distribution


ค. Exclusive Distribution


ง.ถูกทั้ง ก และ ค
4.  การจัดจำหน่ายสินค้าประเภท Shopping Goods มักจัดในรูปใด

ก. Selective Distribution


ข. Intensisve Distribution


ค. Exclusive Distribution


ง.ถูกทั้ง ก และ ค
5.  สินค้าที่เน่าเสียง่ายควรจัดจำหน่ายในช่องทางใด

ก. ผู้ผลิต – ผู้บริโภค


ข. ผู้ผลิต – พ่อค้าปลีก – ผู้บริโภค

ค. ผู้ผลิต – พ่อค้าส่ง – พ่อค้าปลีก – ผู้บริโภค

ง. ผู้ผลิต – ตัวแทน – พ่อค้าส่ง – พ่อค้าปลีก – ผู้บริโภค
6.  สินค้าประเภทเครื่องใช้ไฟฟ้าควรใช้ช่องทางการจัดจำหน่ายช่องทางใด

(ใช้ตัวเลือกในข้อ 5)

7.  สินค้าขายอยากหรือสินค้าไม่แสวงหาซื้อ ควรใช้ช่องทางการจัดจำหน่ายช่องทางใด

(ใช้ตัวเลือกในข้อ 5)

8.  เครื่องดื่มชูกำลังที่บริษัทเต็กเฮงหยูเป็นผู้ผลิต ใช้ช่องทางการจัดจำหน่ายช่องทางใด

(ใช้ตัวเลือกในข้อ 5)

9.  สินค้าอุตสาหกรรมประเภทวัตถุดิบ กิจการมักใช้ช่องทางการจัดจำหน่ายช่องทางใด

ก. ผู้ผลิต – ผู้ใช้ในอุตสาหกรรม

ข. ผู้ผลิต – พ่อค้าส่ง - ผู้ใช้ในอุตสาหกรรม

ค. ผู้ผลิต – ตัวแทนจำหน่าย - ผู้ใช้ในอุตสาหกรรม

ง. ผู้ผลิต – ตัวแทนจำหน่าย – พ่อค้าส่ง - ผู้ใช้ในอุตสาหกรรม
10.  ผู้รวบรวมผลผลิตทางการเกษตร ดำเนินงานการตลาด ใช้ช่องแบบทางใด

(ใช้ตัวเลือกในข้อ 9)

11.  Drop Shipper ดำเนินงานการตลาดใช้ช่องทางแบบใด

(ใช้ตัวเลือกในข้อ 9)

12.  เครื่องจักรกลหนักที่ผู้ผลิตไม่ชำนาญในบางเรื่อง  ผู้ผลิตมักใช้ช่องทางขายแบบใด

(ใช้ตัวเลือกในข้อ 9)

13.  ผู้ขายที่เป็นผู้ผลิตไม่มีร้านค้าปลีกหรือแหล่งจำหน่ายของตนเอง มักใช้ช่องทางแบบใด

(ใช้ตัวเลือกในข้อ 9)

14.  หน้าที่ของพ่อค้าส่งที่มีต่อผู้ผลิตคือข้อใด

ก. รวบรวมสินค้าให้


ข. พยากรณ์ธุรกิจให้

ค. หาข่าวสารข้อมูลให้


ง. ให้คำปรึกษา
15.  ต่อไปนี้เป็นหน้าที่ของพ่อค้าส่งที่มีต่อพ่อค้าปลีกคือ   ยกเว้น

ก. ช่วยเหลือทางด้านการเงิน

ข. ช่วยเหลือด้านการขนส่ง

ค. ช่วยพยากรณ์ธุรกิจให้


ง. ช่วยลดภาระบริการทางการตลาด
16.  ต่อไปนี้เป็นหน้าที่ของสำนักงานขายและสาขาจำหน่ายของผู้ผลิตคือ  ยกเว้น

ก. ควบคุมสินค้าคงคลังระดับขายส่ง
ข. ควบคุมการส่งเสริมการขาย

ค. ค้นหาข้อมูลทางการตลาดสินค้า
ง. โฆษณาสินค้าในแหล่งขาย
17.  ต่อไปนี้เป็นพ่อค้าส่งให้บริการเต็มที่ คือ  ยกเว้น

ก. พ่อค้าส่งนายหน้า


ข. พ่อค้าส่งสายผลิตภัณฑ์เดียว

ค. พ่อค้าส่งทั่วไป


ง. พ่อค้าส่งสินค้าเฉพาะอย่าง
18.  พ่อค้าส่งพร้อมจัดการ หมายถึงข้อใด

ก. Drop Shippers


ข. Cash and Carry Wholesalers


ค. Rack Jobber



ง.  Truck Jobber

19.  กิจการที่เป็นบริษัทแมคโคร จัดเป็นกิจการในข้อใด

(ใช้ตัวเลือกในข้อ 18)

20.  กิจการที่ขายวัสดุก่อสร้างมักเป็นกิจการในข้อใด

(ใช้ตัวเลือกในข้อ 18)

21.  กิจการที่ค้าน้ำอัดลมปริมาณมากมักดำเนินการในรูปแบบใด

(ใช้ตัวเลือกในข้อ 18)

22.  ข้อใดที่มีอำนาจเหนือผู้ผลิตในการตั้งราคาขายและกำหนดเงื่อนไขการขาย 

ก. ตัวแทนขาย



ข. ตัวแทนผู้ผลิต

ค. พ่อค้านายหน้า


ง. ตัวแทนซื้อ
23.  กิจการมักใช้ข้อใด ช่วยกระจายสินค้า ถ้ากิจการเข้าไปไม่ทั่วถึง

(ใช้ตัวเลือกในข้อ 22)

24.  กิจการข้อใดมักทำงานร่วมกับ Rack Jobber


(ใช้ตัวเลือกในข้อ 22)

25.  คนกลางรับฝากขาย หมายถึงข้อใด

(ใช้ตัวเลือกในข้อ 22)

26.  การดำเนินงานเป็นเอกเทศไม่มีข้อกำหนดของกฎหมายมากนัก คือกิจการใด

ก. ร้านค้าแบบลูกโซ่


ข. ร้านค้าปลีกอิสระ

ค. ร้านค้าสิทธิพิเศษ


ง. ร้านค้าปลีกของผู้ผลิต
27.  บริษัทแม่มอบสิทธิ์ให้แก่ผู้ร่วมกิจการ คือกิจการในข้อใด

(ใช้ตัวเลือกในข้อ 26)

28.  การดำเนินงานของกิจการมักอยู่ภายใต้ข้อกำหนดของสำนักงานแม่ คือกิจการในข้อใด

(ใช้ตัวเลือกในข้อ 26)

29.  ร้านค้าสิทธิพิเศษแห่งแรกของไทยคือข้อใด

ก. ท๊อปเจริญ



ข. เคเอฟซี

ค. พูม่า




ง. ซิงเกอร์
30.  ร้านที่จำหน่ายอาหารแห้ง ผักผลไม้ เนื้อแช่แข็งและอาหารกระป๋องเป็นหลักคือข้อใด

ก. Discount House


ข. Suppermarket


ค. Shopping Centers


ง. Muti – Level Marketing

